
「경기도 무역위기 대응 패키지 지원사업」
컨설팅 수행기관 발표자료

㈜ 비전밸류컨설팅

(2025년 8월)



(주)비전밸류컨설팅은 딜로이트 및 아더앤더슨 등 글로벌 컨설팅회사와 “KOTRA 수출바우처 수행기관 (2020년 선정)”으

로서의 경험 등을 바탕으로 기업가치 증진을 위한 해외진출컨설팅, 해외시장조사, 국내외 투자유치, 사업타당성분석, 기업

기술가치평가 등의 서비스를 제공하는 회사임. 당사의 컨설팅 영역은 경영컨설팅, 재무컨설팅, 기술컨설팅을 포함함. 

• 대표이사 : 김찬일 (미국 CPA /CMA/ASA,  한국기술
거래사) 

• 설립년도 : 2006년 (업력 20년)
• 주소 : 경기 하남시 미사대로 540, 현대지식산업센터

한강미사2차 A동 1037호
• 홈페이지 : www.visionvalue.co.kr

최근 주요연혁
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• “해외농업자원개발협회“ 스마트하이브 우크라이나 민간해외환경조
사업무 수행 (2025)

• “제이피에너지” 해외투자유치를 위한 기업가치평가 및 재무자문 수
행 (2024) 

• “국민체육진흥공단“ 스포츠기업 해외시장조사 및 바이어발굴 업무
수행(2023)

• “대동기어” 해외시장조사 및 바이어발굴 업무 수행 (2022) 
• “KISTI” 글로벌 기업거래 데이터 발굴 및 실증조사 업무 수행

(2020-2021)
• “원자력산업협회” 원전기업 사업다각화 지원사업 컨설팅 수행

(2021~) 
• “한국애보트” 글로벌기업의 한국내 현지사업부 가치평가 수행

(2021)
• “KOTRA” 수출지원기반활용사업 수출바우처업무 수행 (2020~)
• “한국환경산업협회” 우수 환경기업 해외수출기업화 지원사업 수행

(2020~)
• “한국환경산업기술원” 중소환경기업 사업화지원사업 컨설팅 수행

(2020~)
• “미국 법무성 (Department of Justice)”주식 및 부실채권 가치평가

소송자문업무 수행 (2011-2012, 2017-2019)
• “LG디스플레이” 중소형 OLED 디스플레이 해외시장 조사 및 기술가

치평가 (2019)
• “KISTI” VCNS 확산 및 성과창출을 위한 글로벌 거래정보 도입방안

및 기술사업화 전략연구 (2017)

I. 컨설팅회사 소개



I. 컨설팅회사 소개

해외 네크워크 구축

- 당사는 특허법인 및 엑셀레이터로 구성된 국내 사업파트너와 해외 네트워크 Pool를 통해 글로벌 엑셀러레이팅
및 기술사업화, 그리고 해외진출 컨설팅의 업무를 추진하는 민간네트워크인 VVIP (Vision Value International 
Partners)를 구성하고 있음. VVIP는 그간의 해외업무를 통해 미국, 캐나다, 중국, 몽골, 베트남, 캄보디아, 유럽, 일본, 
중앙아시아 등지에 구축한 인적 네트워크를 활용할 수 있음．

- 특히 당사의 대표이사가 소속된 American Society of Appraisers (ASA)의 Global 한 네트워크를 활용할 수 있음．
American Society of Appraisers는 북남미, 유럽, 아시아 각국에 수천 명의 회원을 보유하고 있어 부동산, 동산, 기업, 
무형자산 전문가와 Active 한 연락체계를 구축하고 있음.

- 또한 북미지역의 공공조달 협회인 KoBE와 미국시장 진입 전문컨설팅 기관인 USIDC , 온오프라인 글로벌 마케팅 전
문업체 Biztech 등을 통해 업무를 추진할 수 있음. 또한, 베트남 및 동남아 비즈니스 런칭과 현지 무역컨설팅을 전문
으로 하고 있는 SHINHWA T&C 와도 협력체계를 구축하고 있음. 

컨설팅 분야 최고 수준의 전문인력

- 딜로이트, 아더앤더슨 등 글로벌 컨설팅사에서의 실무경력을 보유하고 있는 대표 컨설턴트가 참여인력을 총괄하면
서, Global 기업 및 국내 대기업과 중견기업 출신의 컨설턴트가 직접 컨설팅 실무를 수행하는 집중 체제로 구성되어
있음. 

- 당사는 특히 미국의 관세정책으로부터 촉발된 무역위기 대응과 관련해서 미국지역 해외업무에 강점을 보유하고 있
는데 당사의 컨설턴트들은 미국 법무성 (DOJ)와 국세청 (IRS)에 대한 가치평가 소송 관련 전문가 증언 (Expert 
Witness) 업무 등의 다양한 해외관련 실무경험을 보유하고 있음. 
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장점 및 차별성



I. 컨설팅회사 소개

대부분의 중대형 컨설팅사의 경우 회사 자체는 규모가 크고 다양한 조직으로 구성되
어 있지만, 막상 실제로 투입되는 컨설턴트의 경우 충분한 경험을 보유하고 있지 못
한 경우가 많음.

당사는 베테랑 소속 컨설턴트가 직접 업무를 수행하는 조직으로 업무수행능력 면에
서 외형과 실질이 일치함.
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긴밀한 외부전문가 풀 보유

- 당사의 대표 컨설턴트는 특허법인 다나의 기술평가 및 기술사업화 자문업무를 총괄하는 부대표 직책을 겸직하고 있
어 업무제휴를 맺은 특허법인의 변리사, 특허정보분석전문가와 긴밀한 체제를 유지하면서 공동수행기관 혹은 참여기관
으로 다수의 과제를 수행해 왔음. 

- 또한 엔젤투자자, 엑셀러레이터, 벤처캐피털 등 기술금융 전문기관과 다양한 외부네트워크를 구축하고 있음

장점 및 차별성
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당사 해외네트워크
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해외진출 전략 및 실행 프로세스

II. 컨설팅 추진계획

- 당사는 다음과 같은 업무진행 프로세스를 기본틀로 하여 수출기업의 Needs 맞는 항목을 맞춤형으로 선정하여
업무를 추진할 계획임. 
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II. 컨설팅 추진계획
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세부 업무 프로세스

1) 사전진단

기업 역량파악

- 사전적으로 분석한 기업현황을 토대로 기업의 내부역량 및 성공

적인 해외진출을 위한 역량을 점검함. 더불어 기업의 Needs를 명확

히 파악하기 위해 본사 및 공장 방문 및 담당자 인터뷰를 수행함.

기술 및 제품의 특성파악

-기업과의 회의를 통하여 기업이 보유하고 있는 제품에 대한 이해

를 높이고, 기업이 추진하고자 하는 글로벌 진출 방향을 설정함. 기

분석한 내부역량을 고려하여 추진 가능한 목표제품을 선정함.

해외잠재시장 조사 및 분석

- 기업의 제품을 포함하는 관련 산업 동향 분석에 있어 국내·외 산업

의 규모 및 성장성, 주요 업체 등에 대한 분석을 통해 거시적인 산업

트렌드와 경쟁강도를 제시할 수 있도록 보완 작업을 수행.



II. 컨설팅 추진계획
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2) 잠재 목표시장 분석

진입가능 목표시장 분석

- 잠재 목표해외시장의 동향 및 영업정보, 시장규모 및 성장률, 산업 동향, 유통구조, 시장특성, 경쟁기업 현황 등에 대해 분석

하여 이를 기반으로 목표국가를 리스트업 함.

바이어 리스트 조사

- 당사가 보유하고 있는 해외 네트워크를 활용한 바이어 리스트 확보와 이와 연계된 유관기관을 활용한 잠재바이어 확보를

통해 마케팅 대상이 되는 바이어 리스트를 선별함. 또한 전시회, 미디어채널, 온라인 채널 등의 다양한 루트도 활용할 계획임.



II. 컨설팅 추진계획

- 8 -

3) 해외진출 마케팅전략 수립

STP전략 및 마케팅믹스 수립

- 사전진단과 잠재목표시장 분석의 결과를 바탕으로 하는 글로벌 마케팅전략 수립은 해외시장에서의 판매목표 수립, 적절한 STP전

략 수립, 그리고 구체적인 마케팅믹스 전략 수립의 과정을 통해 구현될 수 있음. 이러한 마케팅 전략은 아래와 같은 일련의 과정

(STP전략)을 통해 이루어질 것임.

해외 시장진입 전략

- 전략수립 과정 중에 제시되는 해외 산업 및 목표 시장에 대한 객관성을 확보하고, 이를 기반으로 하는 해외 시장진입 전략 및

사업화 전략 수립을 지원함.

- 수출 전략 수립은 기업의 내부역량 분석과 함께 외부환경 분석을 기반으로 수립되며, 분석 보완 단계를 통한 결과를 반영함으

로써 수출 전략을 수정 보완함



II. 컨설팅 추진계획
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4) 현지 파트너 협력업무 수행

위험요소 분석 및 대응

- 해당제품의 진입을 위한 인허가 사항을 검토하고 국가규격 및 표

준을 분석함. 또한 기업의 제품 수출에 대한 위험과 불확실성을 줄

이기 위해 시장위험 분석, 신용 및 환율위험, 정치 및 기타 위험 등

에 대하여 검토할 계획임.

- 각종 규제 및 물류 관련 분석은 지재권, 기타 규제 사항, 소송관련

고려사항, 수출대행서비스 이용 필요성 등에 대하여 분석함..

- 북미권의 경우 당사의 협력기관인 USIDC와 KoBE 는 본 단계에

서 다양한 컨설팅 서비스를 제공할 수 있음.

온오프라인마케팅

- 글로벌 B2B 사이트를 활용하여 온오프라인 마케팅을 지원하기 위

해서 온라인을 통해 잠재적인 바이어들을 접촉하게 하여 수출상담

을 지원함. 특히 본 단계는 당사와 업무협정서를 체결한 Biztech 등

을 통해서 추진될 예정임.

<Biztech 마케팅 수행 영역>

<인허가 및 인증>



II. 컨설팅 추진계획
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<성공사례>



II. 컨설팅 추진계획
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5. 현지 파트너를 통한 바이어 매칭

- 수출희망제품의 현지 시장동향 및 현지 바이어 조사 등 철저한 사전준비를 마친 후 온라인 바이어 상담을 진행할 것임. 당사가

제공하는 잠재 바이어와의 매칭 상담을 통해 기업은 현지시장을 직접 체험하고 향후 실질적인 바이어 확보 및 사후 해외시장 마

케팅 활동을 위한 발판을 마련함.

- 당사는 향후 수출기업이 현지 방문하여 실제로 바이어를 매칭하고 계약을 체결할 수 있도록 지원할 것임. 또한, 당사는 투자유

치와 관련된 포괄적인 자문업무를 수행할 수 있으며 후속 해외진출을 위한 정부사업을 조사하고 연계시키는 컨설팅을 수행할

계획임.



III. 추진체계 및 일정

전공 및 경력
부서/직위성명

경력전공학위

32년경영학석사대표이사김찬일

30년경영학박사컨설팅본부/이사한영규

12년영어영문학학사컨설팅본부/책임문혜정

5년법학학사컨설팅본부/선임장 미

참여 컨설턴트 현황

• 글로벌기업의 업무 경험이 풍부한 전문 인력이 전담하여 신청기업의 수출역량을 파악하고 제품 및 기술의 특성을 분석하여 진출 예정인
해외시장을 조사하여 수출 전략 및 방안을 제시할 것임

투입인력
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과제 총괄 책임

김 찬 일

(대표)

해외 협력사컨설팅본부

American Society 
of Appraisers

KoBE/ USIDC T&C 

한영규
(이사)

문혜정
(책임)

Shinwha T&C 등
장 미
(선임)



III. 추진체계 및 일정

수행책임자 주요이력
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담당업무직 위직 장 명기 간

경력

김찬일

경영컨설팅대표이사㈜비전밸류컨설팅2006.08~현재

기술가치평가 및 사업화자문부대표특허법인다나2008.12~현재

기술기업 가치평가본부장하나감정평가법인2011.08~2016.04

재무전략자문이사딜로이트 아더앤더슨 등1998.08~2005.05

발급기관자격증명발급일자

자격증

American Institute of Certified

Public Accountants
미국 공인회계사 (CPA)2008.03

American Society of 

Appraisers
미국 감정평가사 (ASA)2006.05
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III. 추진체계 및 일정

• 본 사업은 신청기업의 요구에 맞춰 진행되는 맞춤형 컨설팅의 성격을 가지므로 향후 회사와의 조정을 거쳐 세부 추진일정은 조
정될 수 있음
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추진일정

소요기간세부내용과 업

2.5주
 글로벌 시장 규모 및 지역별 특성 분석
 개별 국가별 현황 및 특성에 대한 비교분석
 구체적인 세부 목표국가 선정

글로벌 지역시장 조사

2.5주
 선정된 목표국가별 현황조사
 잠재시장규모, 정책 및 규제, 유통구조, 경쟁제품 및 기업
 분석결과에 대한 비교분석을 통한 우선순위 도출

목표국가 비교 분석

6주
 바이어 리스트 확보 Source 점검
 관련 협회, 단체 및 개별 사이트 조사
 잠재 바이어 리스트 DB  구축

해외 바이어 발굴 조사

3주
 B2B 수출플랫폼 및 공급포털 활용
 잠재 바이어 메일링 접촉
 메일링 결과 분석

잠재 바이어 메일링 등

4주
 해외파트너와 네트워크 구축 지원
 현지방문 및 바이어 면담 supporting
 수출계약 체결 지원

후속지원 (optional)



IV. 사업 수행실적

- 17 -

비고발주처사업개요사업명연도No.

스마트하이브해외시장조사및사업타당성분석해외농업자원개발협회민간환경조사20251

해외바이어발굴및

진출전략포함
영신케미칼

농업용폐비닐을활용한폴리에틸렌펠렛제조관련

사업화전략수립

환경산업기술원중소환경기업

사업화지원사업
20242

하나바이오텍농식품산업해외진출지원상시컨설팅해외농업자원개발협회상시컨설팅20243

제이피에너지해외투자자유치를위한기업가치평가기업가치평가20244

제이피에너지국내외투자유치자문투자유치자문20245

대운프라스틱
중국시장중심으로ASEAN의베트남, 인도네시아해외진출을

위한시장조사컨설팅
KOTRA 수출바우처20236

대성농식품산업해외진출지원상시컨설팅
해외농업자원개발협회

상시컨설팅
20237

디메디코리아
스포츠 마우스피스 런칭을 위한 해외 마케팅 전략 수립

및 바이어 발굴

국민체육진흥공단중소스포츠기업

성장지원사업
20238

파워토스
동아프리카 주요국가(탄자니아, 케냐)의 전력 산업 및

원전 도입 동향 시장조사

원자력산업협회원전기업역량강화

컨설팅
20239

에코셋2023년우수환경기업해외수출기업화지원사업
환경산업협회

우수환경기업해외수출기업화
202310



IV. 사업 수행실적
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비고발주처계약금액(천원)사업개요사업명연도No.

영신케미칼8,000폴리에틸렌 펠렛의 해외시장 조사 및 분석창업진흥원202311

지앤지테크

놀러지
18,600

지중및 지하수열에너지시스템

바이어발굴컨설팅
KOTRA 수출바우처202212

해외시장및

바이어발굴포함
세아그린텍25,000

불연내식자재및CO2가스와IoT/AI를활용한스크러버

시스템사업화전략수립

환경산업기술원중소환경기업

사업화지원사업
202213

대동기어24,000앞차축sub-assembly 부품해외시장진출컨설팅
지역대표중견기업육성사업

비R&D지원
202214

영신케미칼6,000재활용플라스틱펠렛제품의해외시장진출컨설팅
전남테크노파크

중소기업Stand-up 프로그램
202215

해외시장조사

포함
누리플렉스16,250탄소중립 관련 에너지 분야 시장성 및 사업성 분석

원자력산업협회

사업다각화컨설팅
202216

16건 (상기계약건은GBSA 에증빙제출을완료한계약임)계



감사합니다
㈜ 비전밸류컨설팅

www.visionvalue.co.kr
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